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Helmikuun alussa Turun
messukeskuksessa pidetyillä
Rakentaminen ja asuminen
2007 -messuilla vieraili yh-
teensä 26 000 messuvierasta.
Messuesiintyminen oli aina-
kin Varsinais-Suomen säh-
kö- ja teleurakoitsijoille
mannaa, sillä heidän osastol-
laan kauppaa käytiin vilk-
kaasti. 

“Jo kolme kauppaa ensim-
mäisen kahden tunnin aika-
na”, kertoi yksi messuosal-
listumisen ideanikkareista,
Tuomo Vaanela, ensimmäi-
sen messupäivän aamuna.

Urakoitsijoiden messu-
osasto oli hyvällä paikalla
heti C-hallin sisääntuloreitil-
lä, joten asiakkaita ja kiin-
nostuneita oli runsaasti. Ura-
koitsijoilta kyseltiin paitsi
urakkatarjouksia myös asen-
nustöihin, suunnitteluun,
tekniikkaan ja hintoihin liit-
tyviä asioita. Olipa joillakin
mukana piirustuksiakin, jois-
sa esiin tulevia pulmia yh-
dessä ratkottiin. 

Osa messuvieraista pyysi
myös tavaratarjouksia, kyseli
sähköasennuksiin liittyvistä
asiakirjoista ja siitä, miten
edetään urakoitsijaa valitta-
essa ja voiko esim. suunni-
telman ja urakoinnin tilata
samasta paikasta. Messuihin
osallistuneet yritykset saivat
toista sataa uutta kontaktia,
joista on poikinut jo muuta-
ma kauppakin.

Sähköala Koti -lehden,
Rakentajan ja remontoijan
työkalupakki -esitteen sekä
Sähkölämmitys on järkevä
valinta -julkaisun lisäksi ura-
koitsijat jakoivat omien yri-
tystensä esitteitä. Osastolla
vieraili myös liiton ulkopuo-

Maailma muuttuu 
– hitaasti mutta varmasti

Pääsin Topin matkaan urakoit-
sijoiden opintomatkalle Uu-
teen Seelantiin ja Australiaan.
Aiemmin Topi oli minulle sano-
nut, että ne ovat ihan vain
miesten matkoja, mutta liiton
mieheltä kerran palkanlasken-
nasta kysellessä kävi ilmi, että
onhan siellä rouvia ollut muka-
na jo vuosikausia. Oli Topi-
ressu vähän nolona, kun sille
tämän asian ilmi toin. Reissun
aikana se kyllä sitten paikkasi
tilannetta sen minkä kerkisi, jo-
ten asia on nyt anteeksi annet-

tu. Topihan on ihan herttainen
mies: mitä sen nyt aina täytyy vä-
hän kaveriurakoitsijaporukassa
esittää kovaa poikaa. Eikä se To-
pi ole ainoa; samanlaisia ovat
kuulemma sen kaveritkin. 

Reissulla tuli muiden rouvien
kanssa puhetta firmojen talous-
hallinnoista ja ennen kaikkea kai-
kista tarvittavista ATK-ohjelmista
sun muista järjestelmistä. Ihmetel-
tiin hiukan, miten kankeita alan
markkinajohtajat ovat aistimaan
muutoksen merkkejä ajassa. 

Pienistä toiminnallista muutok-
sista, ylläpidosta ja päivityksistä
peritään valtavia hintoja, kun sa-
maan aikaan markkinoille tulee
uusia ketteriä järjestelmiä, joiden
hintataso on kymmenesosa van-
hoista. Odotellaan sitäkin vaihto-
ehtoa, että joku tarjoaa etäkäyt-
tönä palvelimilta niin kirjanpi-
don, tarjouslaskennan kuin pro-
jektin hallinnan ohjelmat niin, et-
tei firmassa tarvitse kuin käyttää. 

Viimeistään Bill Gates senkin
tekee, jos ei joku muu keksi tehdä
aikaisemmin. Siinä vapautuu mo-
ni ATK-asiantuntija muihin hom-
miin. En kyllä oikein osaa kuvitel-
la niitä vanhusten huollossa tai
sähköasentajina, joista molem-
mista on nyt ja jatkossa iso pula. 

Topi ja muut urakoitsijat tutus-
tuivat asentajakoulutukseen Uu-
dessa Seelannissa. Kaikki tapah-
tuu oppisopimuksella. Töiden
ohessa koulua on yksi ilta viikos-
sa ja kahden viikon päiväkoulu
vuodessa. Erityishuomiota kiinni-
tetään hyvään käytökseen, tiimi-
henkeen ja työmoraaliin.

Olisi siinä Suomen nuorille toi-
voille ja Opetushallituksellekin
miettimistä. Toinen mielenkiintoi-
nen juttu oli, että urakkatyötä ei
tunnettu lainkaan, urakkapakosta
ja sinisestä kirjasta nyt puhumat-
takaan. Ammattiliittoa ei ole eikä
kollektiivista työehtosopimusta. Ja
sähköasentajat tienasivat parem-
min kuin Suomessa ja henki työ-
mailla ja yrityksissä oli erinomai-
nen. 

Tässä vähän terveisiä työmark-
kinajärjestöille ja lainsäätäjille.
Ei silti, jos Suomen työmarkkina-
byrokratiaa alettaisiin purkaa,
niin sieltä taitaisi tulla vielä pal-
jon vaikeammin oikeisiin töihin
työllistettävää porukkaa kuin yllä
mainituista ATK-konsulteista.

Kolumni myös netissä:
www.sahkoala.fi

TIINA

Sähköurakoitsijat 
iloitsivat menestyksestään 
Turun messuilla

lisia urakoitsijoita katsomassa, miten
yhteistuumin markkinoidaan omaa
osaamista ja yrityksiä.

Kaiken kaikkiaan messut olivat
positiivinen kokemus ja hyvä tilai-
suus tehdä kauppoja sekä saada
ujoimmatkin kuluttajat tulemaan
asiantuntijoiden luo. Messuosallistu-

minen todettiin yhteen ääneen tar-
peelliseksi.
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Osallistuminen Turun rakennusmessuille osoittautui varsinaissuoma-
laisille urakoitsijoille menestykseksi.


