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URAKIERROSTA

Olimme taas kunnon sähkö-
miesporukalla Ison Rikkaan
Lapin erämaakämpällä linnus-
tamassa.  Liiton mies mittaili
nuotiolla Juhla Mokkaa kahvi-
pannuun. Periaatteen miehenä
ei ole kertomansa mukaan juo-
nut Presidenttiä kohta kahteen-
toista vuoteen, mutta sanoi taas
juovansa ensi maaliskuussa!

Kääntyi siinä sitten nuotiolla
keskustelu jälleen kerran säh-
kötarvikekaupan hintarakentei-
siin. Mitään kustannusvastaa-
vuuttahan siinä ei koskaan ole
ollut havaittavissa. Tukkuri
maksaa teollisuudelle kalleim-
man hinnan varasto-ostoista,
joiden kustannukset ovat pie-
nimmät.

Vastaavasti urakoitsija, joka

ostaa OVT:llä pienimmillä ku-
luilla, maksaa kalleimman lis-
tahinnan. Joka jaksaa ja viitsii
tingata pienenkin projektin, saa
siitä erikoishinnan ja tuntuvat
jälkihyvitteet.

Tilanne on taas kärjistynyt,
kun metallien hinnat ovat las-
keneet. Tukkurit eivät halua
teollisuuden laskevan kaape-
lien listahintoja, ettei tarvitse
alaskirjata varastoarvoja. 

Samaan aikaan suuri osa
kaupoista käydään erikoispro-
jektihinnoilla, joissa alennuk-
set ovat helposti noin 20 pro-
senttia. Tätähän eivät mukana
olleet tukkuri ja kaapelimies
tietenkään tunnustaneet kuin
vasta kolmannen konjakin jäl-
keen. Pakkohan oli tunnustaa,
kun paikalla oli meitä halvalla
tavaraa tinkineitä urakoitsijoi-
ta.

Edellä mainitussa nyt ei ollut
mitään uutuusarvoa, mutta var-
sinaisen pommin pudotti Savon
poika. Kertoi yhdenkin kempe-
leläisen urakoitsijan keksineen
oikein maailman hyvän ansain-
takeinon. Kaveri on alkanut
myydä sähkötarvikkeita netissä
kuluttajille. 

Homman idea on se, että lu-
vataan tukkurille iso volyymi
ja siitä saadaan sitten hyvä
alennus, jota vielä valmistaja
tukee takahyvitteellä. Sitten
vaan hinnat nettiin ja tavara
toimitetaan tukkurin logistii-
kalla kuluttaja-asiakkaan nou-
dettavaksi tukun paikallisesta

myyntikonttorista. Hinta on
kuluttajalle samaa tasoa - tai
usein jopa halvempi - kuin sa-
man myyntikonttorin pienelle
urakoitsija-asiakkaalle. 

Suomi on toki vapaa maa ja
kaikenlainen kaupankäynti on
sallittua. Moista omaan pesään
kusemista lyhyen aikavälin
myynnin kasvun vuoksi on kui-
tenkin vaikea ymmärtää. LVI-
puolella näin on toimittu jo
jonkin aikaa ja nyt sitten säh-
köpuoli painaa perässä. 

Kukahan mahtaa nämä tar-
vikkeet asentaa – tuskinpa ai-
nakaan kukaan asennusoikeu-
det omaava urakoitsija eli sa-
malla ollaan oikein porukalla
vaarantamassa sähköturvalli-
suutta tukemalla luvattomia
asennuksia. 

Seuraava vaihe on varmaan,
että samaiset nettikauppiaat al-
kavat netin kautta myydä myös
allekirjoitettuja tarkastuspöytä-
kirjoja: Siinä ei tarvitsisi edes
tukkurin logistiikkaa ja kate
olisi liki 100 prosenttia.

Kyllä olisi kirveelle ja Tuke-
sille töitä!

TOPI

Kolumni myös netissä:
www.sahkoala.fi

Kirveelle ja Tukesille
löytyisi töitäAiram

Carola Meckelborg on nimitetty myynti-
päälliköksi 3.10. alkaen. Hän on aiemmin
toiminut Havells Sylvania Finland Oy:n pal-
veluksessa aluemyyntipäällikkönä. Meckel-
borgin vastuualue käsittää sähkösuunnittelu-
toimistot ja projektit. Hänen asemapaikkansa
on Kerava.

Fennovoima
DI Tero Jännes on nimitetty projektipäälli-
köksi. Jännes on aiemmin toiminut yhtiössä
projektikoordinaattorina.

Fingrid 
Arto Pahkin on nimitetty verkkokeskuksen
päälliköksi 1.9. alkaen.

Glen Dimplex Nordic
1.8. alkaen insinööri Jonas Lindquist on
siirtynyt myyntipäälliköksi toimialueenaan
uusiutuvat energiamuodot. 

Samalle toimialueelle tuotepäälliköksi ja
Lindquistin työpariksi on palkattu diplomi-
insinööri Magnus Numel, joka aloitti työt
26.9.

Markkinointi- ja myyntityötä jatkaa Etelä-
ja Länsi-Suomen alueella Mikael Jansson.
Uutena miehenä aloitti 3.10. insinööri Han-
nu Saarinen alueenaan Itä- ja Pohjois-Suo-
mi.

Onninen
Hannu Kaipio on nimitetty Onninen Venä-
jän talousjohtajaksi 14.6. alkaen toimipaik-
kanaan Pietari.

Jarmo Pekola on nimitetty sähkötuottei-
den myyntipäälliköksi Avainasiakaskeskuk-
seen 1.5. alkaen toimipaikkanaan Helsingin
Konala. 

Harri Alasalmi on nimitetty 1.7. alkaen
Infra Sähkö- ja televerkot -yksikössä myynti-

ryhmäpäälliköksi vastuualueenaan yritys-
viestintätuotteet toimipaikkanaan Helsingin
Konala.    

Harri Laaksonen on nimitetty Express-
myymälävastaavaksi Hämeenlinnaan 1.8. al-
kaen.

Erkki Myller on nimitetty Urakoitsijat-
yksikössä myyntiryhmäpäälliköksi 16.8. al-
kaen toimipaikkanaan Rovaniemi.

Sami Saarnio on nimitetty Onninen-kon-
sernin talousjohtajaksi ja konsernin johto-
ryhmän jäseneksi 1.9. alkaen toimipaikka-
naan Vantaan Kolohonka.

Myyntiryhmäpäälliköksi on nimitetty
Pertti Myller Joensuu-Kuopio-Savonlinna -
alueiden Sähkömyyntiorganisaatioihin 1.9.
alkaen. Myller vastaa myös Joensuun
Express-myynnistä.

Express-päälliköiksi on nimitetty Satu
Lehtola Kouvolan ja Kotkan Express-myyn-
tiin ja Tarja Terho Lahden Express-myyn-
tiin alkaen 1.9. alkaen.

Jukka Aro on nimitetty Onninen Suomen
markkinointijohtajaksi 28.9. alkaen toimi-
paikkanaan Vantaan Kolohonka. 

Minna Kautonen on nimitetty Onninen
Suomen suurasiakasjohtajaksi 28.9. alkaen
toimipaikkanaan Helsingin Konala.

Reetta Hiltunen on nimitetty Onninen-
konsernin viestintäpäälliköksi 28.9. alkaen
toimipaikkanaan Vantaan Kolohonka.

Satmatic 
Insinööri Juha Lähde on nimitetty 22.8. al-
kaen myynti- ja projektipäälliköksi. Lähde
on aiemmin työskennellyt mm. UTU Elec
Oy:ssä.

Valopaa
Automaatioinsinööri Mika Kiiskinen on ni-
mitetty yhtiön myyntijohtajaksi. Kiiskinen
siirtyy uuteen työhönsä Ehovoc Oy:n myyn-
tijohtajan tehtävästä. Aiemmin hän on toimi-
nut myyntitehtävissä Proventiassa ja JOT-
Automationissa.


